
幸せな金持ち経営者に 
なるためのマインドセット 

《7つの真実》

ながいみほ



この授業であなたは...
マインドセットを変える3ステップが分かります 

お金がない、とはどういうことかが分かります 

あなたの持ってるお金の概念が分かります 

お金はあなたの何とイコールが分かります 

なぜお金が入ってこないのかが分かります 

貧乏マインドの手放し方が分かります



《まずはじめに》 

プライマリー 
クエスチョンを 
持ちましょう

「使える」「使えない」ではなく 
「どうすれば使えるだろう」と 
考える姿勢を持ちましょう 
その考えが必ずあなたに 

今までと違う結果を生んでくれます



ながいみほってこんな人
MSD増田塾6期生、現商売人の学校認定講師 

1983年兵庫県出身 35歳 Ｂ型。薬局を営む家に育った3
兄弟の末っ子 

実家はちょっぴりお金持ち。けどそれを知らされずに
大人になる 

仕事・美容師、セミナー運営、セールスパートナー 

マーケやお金を学ぶきっかけ→500万事件



遺伝子組換えのはなし



①知る 
②捨てる 
③入れる



真実その① 
『お金がない』という現実



あなたの今までの 
【お金に対する前提】が 

間違っていると教えてくれている



4万→100万になった話



さて、ここで問題です 

Q.あなたなら何をして 

4万から100万に増やしますか？



私がしたことは...



「ください」と言った。 
   以上。



真実その② 
良いお金・悪いお金



question.1 
あなたはお金が好きですか？



question.2 
お金って、何ですか？



お金には良い、悪いはない。 
ただ、人がお金に意味をつけてしまっただけ

真実その③



真実その④ 

「良いお金」は好き。でも 
「悪いお金」は嫌い。 

その無意識のお金への否定が 
お金を集まらないようにしている



真実その⑤ 

お金を持つと〇〇になるから... 
という無意識の判断が 
お金持ちにならない方を選んでいる 

《例えば...》 
・お金を持つと自分が変わってしまうかもしれない... 
・お金を持つと周りが変わるかもしれない... 

・お金を持つと不幸せになるかもしれない... 
・お金を持つと嫌われる、叩かれるかもしれない...



お金は何とイコールか？



このお金,自由に
使ってもいいよ♡

そう言われたら 
あなたはどうする？



想像では受け取れますよね？ 
でも現実的にはどうでしょうか...？



あなたが受け取れない理由 
これじゃないですか？

お金を貰うのが申し訳ない 

自分には受け取る価値がない 

もらってもそれに見合う価値を返せない



真実その⑥ 
お金とは〇〇とイコールである



貧乏マインド、 
どうしたら変われますか？



真実その⑦

冒頭にも言いましたね。 
現状を知り、捨てることで空間を作り 
真っさらな状態で必要なものを入れれたら 
必ずマインドは変えれます。しかも簡単に。



《おまけ》 

貧乏マインドを変える 
簡単な方法

見た目を変える 

良いサービスを受けてみる 

出したくないけど欲しいの矛盾を捨てる



今回のまとめ
お金がない現状はあなたの今までのお金に対する前提が間違っている
と教えてくれている 

良いお金、悪いお金の自身の無意識の壁をまず知る 

お金はただただ、ニュートラルな存在である 

お金への無意識の否定がお金を集まらないようにしている 

そしてその意識が自らお金持ちにならない方を選んでいる 

お金の価値観とあなたがあなたにつけてる価値感はイコールである 

貧乏マインドを変えるのは案外簡単である



質疑応答



一桁向こうの商売 
１億円／年の稼ぎ方

ますだ たくお



気持ちの部分 
スキルの部分 

体の向いている方向



ほとんどの人が 
稼げない理由



１お金が嫌い

•お金に苦労していた経験 
•親からの教育 
•まわりの友人知人のお金の話



2情報源がショボい

•テレビや新聞、インターネットの情報 
•貧しき下々の人の知ったかぶり情報 
•稼げていない業界人の根も葉もない噂話



3集客以前の問題
•姿形は大丈夫か？　→ 印象 
•地域の人は知っているか？　→ 認知度 
•アウトプットは大丈夫か？　→ 気合だけ？



根本から解決する



Aお金の相思相愛客

•大きな紙に「人生はお金がすべて」と書く 
•汚い使い古したお金を財布に入れない 
お札の向き 

•私、僕はお金が大好きですと毎日宣言する



B情報源を断ち切る

•テレビ・ラジオをやめる　→ なんなら捨てる 
•尊敬する人に勧められた動画や本だけ体に入れる 
•アプリケーションの消去 
•顧客リストと電話帳の削除　→ 空間をつくる



B好かれる人となる

•姿形から入る　→ キレイにしておく 
•普通の人が鼻で笑う水回りの話 
•４つのTの話→なにで勝負するのか？



稼ぎ方



基本技×必殺技

•顧客数と単価と購入頻度・・・基本 
•取引先の鞍替え・・・中級 
•ミッション・ビジョン・・・上級



計算してみよう

•あなたの売上目標（答え）から逆算 
•果たしてその標準的な稼ぎ方で達成できるのか？ 
•果たして３０日間で割る必要があるのか？ 
•そもそも毎月安定するのか？



年収1,000万～3,000万円

•商品の回転率を高める 
•利益率の確保＝原価の加減法 
•時給の計算 
•スタッフをクビにして少人数＝経費をかけない



年収５,000万付近

•特殊工法 
•ライバルがいない＝独占市場 
•ポジショニングの確立



年収1億円～

•労働時間の減少 
•継続課金稼働率８０％ 
•メディアの絞り込み



マーケティング 
クオンタムリープ



SG式MQL
•汚い広告 
•取引先を変換する 
•集中力のある仕組み 
•超低予算・高確率資金調達法 
•コミュニティーの影響力



•あなたの会社が９０日で儲かる　神田昌典先生 
•ビジネス版悪魔の法則　ダン・ケネディ 
•思考は現実化する　ナポレオンヒル博士 
•世界一スゴい成功法則　斎藤一人さん 
•商売人の逆襲　ますだたくお（共著）

そこで読むべき本



１つずつ 
１００％ 

完了させること

コツ



宿題

•大きな紙に「金金金」と書き寝室の天井に貼る 
•それをグループページに貼る 
•課題図書を買って読む 
•お客様の声を３０件集めてお店に貼る




